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Christian Lindemann? & Julian Burbeck?

Corona: Liefer- und Produktionsvertrage

Woas gilt, wenn Teile bestellt wurden, die nicht mehr benétigt werden, weil die eigene Produktion
stillsteht, oder weil die eigenen Kunden nichts mehr abnehmen werden? Muss man umgekehrt
Waren produzieren, von denen man schon ahnt oder weil3, dass der Kunde sie nicht abnehmen
wird oder nicht bezahlen kann? Muss man vereinbarte Vorauszahlungen leisten, obwohl schon
klar ist, dass der Vertragspartner nicht liefern oder produzieren kann?

Gesetze und Rechtsprechung bieten grundlegende Antworten. Vorrangig aber miissen hier die
geschlossenen Vertriage nach Regelungen zu diesen Fragen gepriift werden. Dies wird noch
anspruchsvoller, wennim Vertrag auslandisches Recht vereinbart wurde oder wenn der Vertrag
aus Angeboten/ Bestellungen sowie Auftragsbestatigungen besteht, in denen jede Seite auf ihre
Liefer- oder Einkaufs- Bedingungen verwiesen hat.

Hoéhere Gewalt: Rechtsfolgen und Pflichten

Produktionsausfalle und Lieferengpasse kénnen, abhingig vom Vertragsverhaltnis und den
getroffenen Vereinbarungen, unter eine im Vertrag enthaltene sog. Force Majeure Klausel
(hdhere Gewalt) fallen. Auch gesetzlich wird der Rechtsgedanke der hoéheren Gewalt
beriicksichtigt. Ist danach héhere Gewalt zu bejahen, kommt als Rechtsfolge insbesondere ein
Haftungsausschluss oder eine Vertragsanpassung der vertraglichen Pflichten, bis hin zur
Befreiung der Lieferverpflichtung in Betracht.

Dabei gilt es zu beachten: Selbst im Falle von Produktionsausfillen oder absehbarer
Lieferengpasse benotigter Teile von Zulieferern wegen héherer Gewalt genligt ein Abwarten
regelmaBig nicht. So gilt im Zweifel auch bei Annahme héherer Gewalt, dass der Lieferant
seinem Kaufer den (drohenden) Lieferverzug oder Ausfall unverziiglich anzeigen muss. Der
Kunde muss friihestmoglich die Moglichkeit erhalten, sich auf die neue Situation einzustellen.
Versdumt der Lieferant die Anzeige kann hierin eine Verletzung seiner
Schadensminderungspflicht liegen. Als weitere Rechtsfolge einer fehlenden oder verspéateten
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Anzeige kann es dem Lieferant unter Umstanden auch verwehrt sein, sich auf das Ereignis der
hoheren Gewalt zu berufen. Es droht somit eine umfangliche Haftung.

Umgekehrt gilt, dass in Fallen, in denen eine fehlende Leistungsmaoglichkeit angezeigt wird oder
konkret absehbar ist, daraus auch ein frei werden der Gegenleistung (insbesondere Zahlung
oder Vorauskasse) folgt. Wer also keine Lieferung erwarten kann, muss seinerseits regelmafig
auch nicht die vereinbarte Zahlung leisten. Auch umgekehrt gilt: Ist absehbar, dass der Kunde
aufgrund schlechter Vermégensverhiltnisse nicht zahlen kann, kann der Lieferant eine
vereinbarte Vorleistung der Lieferung potentiell verweigern. Aber Vorsicht: Es miissen im
Einzelfall jeweils konkrete - und nachweisbare - Anhaltspunkte fiir die fehlende
Leistungsfahigkeit vorliegen.
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